
退伍后选择回乡创业
让“灵宝大枣”远销

北京、上海、广州等地

16 年军旅生涯中，他在部队
荣立三等功、获评“对抗演习先锋
个人”；脱下军装回到家乡，他从
一名果蔬配送商成长为带领群众
致富的“兵支书”———他就是灵宝
市函谷关镇老城村党支部书记孙
扬。 从军营到乡村，岗位变了，但
他那份为人民服务的初心， 始终
未改。

永不褪色的军魂

□本报记者 张迪 / 文图
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灵宝“兵支书”孙扬：

把家乡大枣卖向全国
把乡亲笑脸留在心间

原煤囤“港”：
从废弃矿坑到能源枢纽

在煤化工深挖煤炭内生价值的同时，国
家级豫西煤炭储备基地扛起了区域能源保供
重任。

服役近 60 年、 累计产煤 3047 万吨，为
区域能源供应立下汗马功劳的北露天煤矿于
2018 年因资源枯竭政策性关闭，留下 2 平方
公里的废弃矿坑。如今，这片见证义马采煤史
的工业遗址，完成了“生态修复 + 仓储物流”
的华丽蜕变……

2022 年，河南豫西煤炭储备基地开工建
设，由常村、北露天两大储备区组成，总静态
储备能力 80 万吨，年动态处理能力 1250 万
吨，集掺配、仓储、贸易于一体，是河南省四大
煤炭储备基地之一，也是“西煤东运、北煤南
运”的关键中转节点。依托得天独厚的陇海铁
路区位优势，基地辐射豫鄂湘及华东多地，全
面扛起区域能源保供重任。 原北露天矿职工
赵军如今驻守基地，身份从“采煤人”变成了

“保供人”：“以前在井下采煤往外运， 现在负
责调度中转，保障各地冬夏用能需求。 ”此外，
矿坑东侧同步推进生态修复， 昔日灰黑破败
的开采旧址如今草木成片、湖水清澈，实现了
产业转型与生态修复的双赢。

从 1997 年煤气化工程奠基至今，近三十
年接续耕耘，义马始终锚定煤化工主业，培育
四大产业集群。 当年站在奠基人群里的王长
根， 如今时常和晚辈说起这座小城变迁：“以
前总担心煤挖完了，义马就没了出路。现在煤
既能做成高附加值新材料， 又能存入储备基
地守护能源安全，这条路越走越宽。 ”

从原煤外销到生气、变材、囤港，浓缩了
义马三十年煤炭突围的转型史诗。 义马也摆
脱了对煤炭开采的依赖， 构建起现代产业体
系。

当年老矿工那句“黑煤块能变成百姓灶
台上的气”，早已延伸出更厚重的答案：煤不
只是用来燃烧的燃料，更是靠技术“变”出来
的高端材料，是靠转型“存”下来的能源底气。

这口气，越喘越壮实。 王博

（上接 03 版）

2014 年年底， 孙扬退伍后本应
由地方安置，但他不愿给组织增加负
担，毅然回乡自主创业。 他承包了村
里的 200 亩地，栽植大枣新品种，探
索精深加工，让创业之路越走越宽。

老城村是“灵宝大枣”主产区，然
而， 随着全国各地大枣遍地开花，曾
经荣获过金奖的“灵宝大枣”在激烈
竞争中日渐落伍。 面对市场变化，孙
扬看在眼里、急在心上。 他决心研究
大枣市场行情，寻找新的突破口。

灵宝大枣个大、皮薄、肉厚，但不
适宜鲜食，需晒干后销售，生产周期
长、成本高、品种单一。 于是，孙扬不
断改良品种和加工工艺， 经多次试
验，终于探索出蒸枣新产品。 该产品
真空包装上市后，深受市场青睐。 此
后， 他成立孙扬农副产品有限公司，
注册“灵豫城”商标，经过数年推广，
成功打开了北京、上海、武汉、广州等
大中城市市场，产品供不应求。

孙扬的创业之路远不止于此。
2020 年，老城村周边蔬菜销售受阻。
当年 9 月，孙扬利用冷库、车辆等优
势，注册“孙扬果蔬销售中心”，其间
为三门峡市和灵宝市的学校、 单位、
超市运送蔬菜、水果、米面油等物资，
架起了产区与消费者之间的桥梁。凭
借诚信经营，这些物资销售链条也成
为新的经营领域。 如今，该公司被确
定为“三门峡市退伍军人创业研学基
地”，他被灵宝市、函谷关镇树为“退
伍军人创业致富标兵”。

“村子变美了，比啥荣誉都暖心”
“一个人富了不算富，带领大

家一起富才算富。 ”2018 年 8 月，
孙扬高票当选村党支部书记。 彼
时的老城村， 土路泥泞， 垃圾成
堆。 于是，孙扬开始四处跑项目、
筹资金，硬是把 3.8 公里土路铺成
了柏油路。 过去村民常说“村里环
境差，姑娘都不愿嫁过来”，他就
带着党员搞人居环境整治。 军人
讲究“令行禁止”，他给党员设岗
定责，自己带头扛铁锹、清柴堆，
一周清理了 680 处杂物、160 处
乱搭棚舍。 村口建起了小游园，路
边种上了月季花。

“现在村民们见了我就说：
‘孙书记，咱村现在比城里小区还

干净！ ’这句话，比啥荣誉都让我
暖心。 ”孙扬笑着说。

在发展集体经济上， 孙扬同
样下足功夫，通过土地流转承包，
村集体年增加收入 80 多万元。
2023 年，他又筹资 180 万元建设

“老城村大枣加工厂”， 利用蒸枣
技术和产品销路扩大生产。 目前，
厂子基本建成， 可安排村民 100
人就业， 年生产大枣产品 50 多
吨， 解决了村里及周边大枣销路
问题，让村民在家门口就业增收。
如今，焕发出勃勃生机的老城村，
还吸引众多游客前来游览古枣
园、采摘鲜枣、品尝特色小吃，成
了远近闻名的村庄。

“只要乡亲们需要，我就永远在一线”
在孙扬心中， 困难村民和公

益事业永远是他的牵挂。 创业中，
他雇用的多是村里的贫困户 。
2022 年，他捐赠蔬菜、米面油等
物资 5000 多斤。 2023 年，他主持
投资 38 万元建起“幸福大院”，让
五保户集中食宿， 解决了 8 名老
人的实际困难。 近年来，他又为见
义勇为、 爱心传递、99 公益日等
活动捐款 15000 元……

“我永远是个兵，只要乡亲们
需要，就永远在一线。 ”孙扬说，

“在部队， 我们守的是家国平安；
在村里， 我们守的是乡亲们的笑
脸。 接下来，我还想带着大家把大
枣产业做起来， 把村里的污水问
题解决了，让老城村不仅环境美，
群众日子还要过得更顺心、 更红
火。 ”

从军营到乡村， 从创业标兵
到“兵支书”，孙扬的身份在变，但
军人的本色、 党员的初心从未改
变。 他用行动证明：奉献的人生，
永远闪光。

原煤变“材”：
从燃料到高端新材料

同样一块原煤，直接外销价值微薄，转化
为 1,4- 丁二醇（BDO）增值 16 倍，制成高端
PBT 工程塑料增值近 20 倍， 加工为可降解
PBAT 材料增值高达 25 倍。

以开祥精细化工为链主，义马打通“煤—
甲醇—BDO—PBT/PBAT 可降解材料—纺
丝布料” 全产业链。 其 BDO 产品纯度达
99.65%，通过欧盟认证，远销 30 余个国家和
地区，成为全国 BDO 出口时间最早、覆盖最
广、总量最大的企业；2023 年，年产 10 万吨
PBT 项目投产， 标志着河南能源化工正式进
军可降解塑料领域， 乌黑的煤炭经过多道工
序，最终变身服装面料、汽车零部件、环保包
装，完成从“燃料”到“材料”的本质跨越。

龙头带动下， 全市 14 家化工企业集聚，
培育国家级专精特新“小巨人”2 家、省级专
精特新企业 13 家。鸿业化工成长为义马精细
化工板块的“隐形冠军”。生物化工实现突破：
煤炭经微生物发酵可制成布料、护肤品、生态
肥料，煤生化公司斩获 21 项专利，打开煤炭
高值利用新空间。 截至 2024 年底，义马制造
业、 高新技术产业占规上工业比重双提升，
2025 年规上工业增加值同比增长 9.1%，彻
底打破了“挖煤卖煤”的粗放老路。


